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Ditmar száraz és 
nedves blokk mű
ködik gépekbe be
építve.

(tmar blokknál nincs reklamáció! Ajánlja Ön is vevőinek.Vezérképviselő:
A R D Ó  J Ó Z S E F
VI, Vilmos császár út 43
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Budapest, VII, Vörösmarty ucca 16. Telefon: *14-37-37
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SÁNDOR
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ü vegek ASCHHER GYÖRGY

VI. P o d m a n i c z k y  u c c a  21. s z á m .  T e le fo n :  412-803

Szerelési
anyagok

zsebídmpaégoK
elismerten legjobban!
nagy fényerő -  hosszú Budapest, v i .  
élettartam — his fogyasztás l i s z t  F e r e n c  tér  6 . s z .
KÉRJEN ÁRAJÁNLATOT! Telefon j 11-49-93.

IYIÜLLER LÁSZLÓ
oki. vegyészmérnök

KÉMÉNY BERNAT nagykereskedő

o l c s o  a r a k . s z o l i d  k i s z o l g á l á s
Budapest, V I I . ,  Roltenbiller u. 54.
Telefon 13-61-72

B U D A P E S T ,
Ilii. Kazinczy u. 13



A rádió ;ránti állandó fokozott érdeklődés arra enged 
következtetni, hogy

Karácsony es ujéu
körül, tehát rövidesen megkezdődik a rádiópiacon egy 
újabb felélénkülés. Tekintettel arra, hogy az év leg- 
nagyob forgalma erre az időpontra esik, ajánljuk i. t.
Üzletbarátainknak, hogy szükségletüket mielőbb je
gyeztessék elő, hogy

vevöíKet akadálytalanul kitudjáh szolgálni.
A 88-as és 99-es Orion rádiók ma is keresett, jól 
bevált típusok közé tartoznak. A többi háromszám- 
jegyü, továbbá a nyomógombos típusokkal oly nagy 
választékot nyújtanak

0  R l 0 n rádióban
hogy valóban kielégíthetik a legkülönbözőbb igényeket 
és Ízléseket is.

G Y Á R T J A :  M A G Y A R  W O L F R A M L Á M P A - G Y Á R  K R E M E N E Z K Y  J Á N O S  R. T. 
L e v é l c í m :  B u d a p e s t ,  6 2. P o j s t a f i ó k .



$Á<LlÓ* éS VMÜGMOASáfr
A VILLAMOSSÁGI-RÁDIÓ KERESKEDŐK ÉS KISIPAROSOK ORSZÁGOS EGYESÜLETE HIVATALOS LAPJA. MEGJELENIK MINDEN 10-ÉN 
KI ADJ A :  A V I L L A M O S S Á G I - R Á D I Ó  K E R E S K E D Ő K  ÉS K I S I P A R O S O K  O R S Z Á G O S  E G Y E S Ü L E T E  
FŐSZERKESZTŐ KAFFKA KÁROLY, TELEFON: 12-26-30. FELELŐS SZERKESZTŐ ÉS KIADÓ BÍRÓ KÁROLY, TELEFON: 16-28-09 
SZERKESZTŐSÉG : V, SZEMÉLYNÖK U. 25. TELEFON: 12-26-30. —  POSTATAKARÉKPÉNZTÁRI CSEKKSZÁMLA SZÁMA : 35,233 
ELŐFIZETÉSI Díj : ÉVI 4 P. KÜLFÖLDRE 1 DOLLÁR. EGYES SZÁM ÁRA 40 FILL. AZ EGYESÜLET TAGJAI DÍJMENTESEN KAPJÁK 
HIRDETÉSI TARIFA : 59%  SZÉLES "/"-SORONKÉNT P —.25. ISMERTETÉSEK NYOMTATOTT SORONKÉNT P —.80, ÚJDONSÁG P —.10

*938 decem ber h ó

Otíetessaget szahmanK Kirakataiba Kí„ ‘̂ do.
A szép és ízléses elrendezésű ki- 

rakat az elektromos kereskedőnek 
is hatásos propagandaeszköze. Szor
galommal. gonddal, rendezzük ki
rakatainkat, hogy felhívhassuk és 
lekössük az érdeklődők figyelmét, 
üzletünk választékos, célszerű, hasz
nálható és előnyösen bemutatott áru
készletére. Állandó versengés folyik 
a vevőért áruval, minőséggel és bő
séges áruraktárral, hogy forgalmun
kat növeljük. A céltudatos munka 
jellemzi a jó kereskedőt. Az üzlet 
minden alkotóelemét ki kell hasz
nálni, az eredmény — bármilyen vi
szonyok közepette is dolgozunk 
nem maradhat el. A céltudatos mun
ka kirakatunknál kezdődik és a meg
elégedetten távozó vevőnél végző
dik. A száguldó versengés kiter
melte a hatásos kirakat szükségsze
rűségét. Nézzünk körül más szak
mában, hogy néhány év alatt hová 
fejlődött a kirakat. Ma, a fogyasz
tás tempóját a kereskedő részben 
kirakatával gerjeszti. Az elektromos 
szakma jó segítőtársa a kirakati pro
pagandának, hiszen a fejlődés a vi
lágítással közös utón halad. Célsze
rű. gazdaságos és hatásos világítást 
a kirakatba! Ezzel dolgozzuk meg 
más szakmabeli üzlettársainkat. En
nek érdekében foglalkoztunk mát

lapunk több számában a kirakatviiá- 
lágiuissal, hogy e téren is alapos fel- 
készültséggel rendelkezzenek kar
társaink.

Xe feledkezzünk meg azonban a 
magunk kirakatáról sem. Ismerjük 
a követelményeket és mégsem ad
hatunk másnak tanácsot, ha nem 
haladunk, és ha nem mutatjuk meg 
saját kirakatainkal a fejlődés he
lyes útját.

Bíráljuk nyíltan, őszintén a saját 
kirakatainkat. Mutassunk rá a hi
bákra és kíséreljük meg azokat ki
javítani. Keressünk uj ötleteket, mu
tassunk jó példát. Túl kell szár
nyalni idegen szakmai kirakatokat. 
Elismerjük, a feladat nehéz. Ma az 
elektromos üzletben nemcsak csil
lárt, izzólámpát, rádiót, elektromos 
háztartási készüléket, szerelési anya
got, hanem számos olyan cikket is 
kell árusítanunk, amelyeknek az 
elektromossághoz igen kevés, vagy 
egyáltalán semmi köze nincs, azon
ban mégis forgalmunk egy bizonyos 
hányadát szolgáltatják. Kerámiák, 
vitrintárgyak, porcellánok, különle
ges üvegáruk, hanggépek és leme
zek, ma mind a gondos kereskedő 
forgalmát növelik. Ha ezen cikkek 
mindegyikéből csak egynéhányat is 
állítunk ki. gondosan felsorakoztat

va a kirakatba, úgy a jrolcok már 
túlzsúfolnának. N'incs áttekintés, 
nem köti le a cikk figyelmünket, 
ha még oly szép és értékes is. A 
járókelő, ha megáll a kirakatnál 
csillártól porcelánig mindent lát és 
mégis, merem állítani, semmit sem 
vesz észre. Elől a kirakatban asz
tali lámpák, kávéfőzők, stb., stb. és 
közvetlenül szemünk előtt lóg né
hány csillár. Nincs idő, ma minden
ki rohan, nem képes a járókelő el
merülni abba, hogy minden cikket 
tekintetével végig kisérjen. Nem ta
lálja hirtelen, ami figyelmét lekös
se és tovább megy. A rendszerte
len, Ízléstelen kirakatrendezés a fi
gyelmetlenséget növeli. Bár nappal 
jó megvilágításban még valahogy' 
élénk színétéi, vagy különleges for
májával némely cikk hatást gyako
rol, mégis ha a kirakatátrendezés 
csak hosszabb időközökben törté
nik. még ezek is elvesztik hatásukat.

Jó magam sokszor várakozom au
tóbuszra olyan helyen, ahol egy is
mert és terjedelmes kirakattal ren
delkező elektromos kereskedő üzlete 
közel van. Akaratlanul is látom a 
kirakatokat. Kezdetben még be
néztem a kirakatba, már csupa kí
váncsiságból is. Heteken keresztül 
azonban ugyanezen árut látom vál
tozatlanul. Ünalmlassá vált és kerü
löm. Majd ha uj rendezést kap a ki-

f l l / l / I £  képes viszonteladói nagy árjegyzékemet kérje mindenki, akinél még nincsen. U H I H I H j  Felöleli a rádió és villamossági szakma újdonságait és legfontosabb cikkeit! Ezen árjegyzék az Ön legjobb tájékoztatója!
ORION világmárkás hangszórói és alkatrészei! Az uj Orion tárcsás hullámváltók, skálás többesforgók, 6 V. trafók már 

szállíthatók.
H E K A P H O N  az elektrolifikus világmárkás MF kondenzátor, minden célra a legtökéletesebb!
P E R P E T U U M  elektromos komplett g r a m o p b o n o k ,  Ízléses k,vitel, elsőrangú minőség, olcsó ár — a  k a r á c s o n y i  p i a c  leg

jobban eladható cikke 1
R Ő T  AND 2- és 3-csöves t e l e p e s  k é s z ü l é k e k  minőségét mindenki dicséri!
E M IN E N T  elsőrangú lóg. szénpotencióméterek, hosszú sziget, tengel yei 500 ohm — 2 M. ohm-ig.
WIGO szabad, k e r é k p á r d y n a m ó ,  hátsó vörös fényvilágitassal egybeépítve, vagy anélkül 6 V. 3 W. a léteződegjobb kivitelben. 

Ó r i á s i  e l a d á s i  s l á g e r  I
WIGO k e r é k p á r - r e f l e k t o r o k  — elemcsatlakozással — remek szép kivitelben — méltányos árban!
Z s e b e l e m t o k o k  — bothüvelyek normál és speciál, valamint f o k u s z o s  kivitelekben — tárcatokok, — fokuszosak — speciál 

kapcso.órendszeriiek; l é g v é d e l m i  t o k o k ,  — kerékpár- elemtokok. — dynamóreflektorok — nagy választékban.

Uj e l e m t o k  é s  d y n a m ó  á r j e g y z é k  
d e c e m b e r  e l e j é n  j e l e n i k  m e g .

R o ia n d  R á d ió  és V iila m o ssá g
Roller Lorand Budapesi. Üld. Rakóczi-üt 61. Teieton: 135-822.
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Aladdin 
Ardó József 
Dr. Beér Ferenc 
Beitler Sándor Fia 
Breuer Hugó 
Egyesült Izzó 

Városi iroda 11-29-02. 
Élbe k. f. t.
Fodor Ervin kristálymik

rofonok és pick-up-ök 
Fuchs Róbert 
Gárdos Béla
Hangfény (Hanglemezköl

csönző)
Hidy és Társa 
Hirschl és Társa 
Kis Ignác 
Koncert r.-t.
Kratochwill A. és Társai 

(Kaufmann Oszkár) 
Láng Tibor
Müller László (Star izzó) 
Orion

13-49-20.
12- 16-34. 
49-39-85.
13- 62 20.
11- 40-94. 
29-48-60.
12- 87-67. 
12-64-15. 
11-51-14 
31-51-14 
11-43-82 
49-41-31.

11- 20-37 
49-92-98.
12- 26-34. 
29-43-07. 
18-12-55-

11-70-35.
14- 35-48. 
11-49-93. 
29-59-55.

„ szervisz 29-06-51.
„ neon 29-09-78.

Pataki László dr. 12-62-59.
Pála és Társa 13-19-83
Philips 11-87-98.

„ szervisz 11-32-42.
Remix 13-00-19
Sigma villamossági 13-51-56.
Siemens 12-07-39, 12-11-25
Siemens-Telefunken központi 

antenna vezérképviselet 12-91-31. 
Singer Sándor 18-54-18
Standard 25-72-57.

„ eladás 25-92-00.
„ szervisz 12-54-84.

Telefunken 12-43-98.
Tonalit k. f. t. 14-44-89.
Tudor 29-23-09
Villamos hang (megafon) 26-87-00

rakat, természetes, hogy újból meg
nézem. Ezzel szemben van a kö
zelben egy másik hasonló szakiiz- 
lct, változatos, Ízléses és áruval nem 
tultömött kirakattal. Szívesen meg
állók előtte. Megfigyeltem, csupa 
szorgalomból, midőn jelen munká
mon dolgoztam, hogy mennyivel 
több érdeklődőt köt le ezen kirakat. 
Nincs módomban a két üzlet fór 
galmát összehasonlítani, ele az a 
meggyőződésem, hogy az utóbbi 
üzlet, melynek kirakata Ízléses és 
nincs tultömve, sokkal forgalma
sabb, tehát a jó  kirakat több vevőt 
vonz, m int az áruval rendszertelenü 
túlzsúfolt. M indkét üzlet ugyanazoi 
az utón és oldalon van, közel egy
máshoz és csak néhány ház választ
ja el őket, tehát még a vevőköre is 
hasonló.

Bátran leszögezhetjük a követke 
zőket:

1. Ne töm jük meg rendszertelenül 
minden áruval kirakatainkat.

2. Inkább feltűnően emeljünk k i 
egyes cikkeket.

3. Rendezzük át gyakran a kira
katot.

4. Lássuk el a feltűnően kiemelt 
cikkeket esetleg magyarázó szöveg 
gél. Az elektromos c ikk más köve
telményeket támaszt, m int a ruha. 
vagy cipő-kirakat, amelyben elhe
lyezett cikkek értéke az Ízlésesség
től is függ, m ig az elektromos cikk 
n célszerűséget szolgálja.

5. A  kirakatot szemlélőből csak 
akkor lesz vásárló, ha már a k ira
katnál meggyőzzük, hogy m it nyú j
tunk, vagy m it takarít meg, vagy

Villamossági nagykereskedők :
Lorschy Henriit V, Sziget u. 11. 29-18-30, 29-18-29
BacK estUÉreK Vl, Podmaniczky u. 12. *12-17-83
Barta es Tarsa Vl, Podmaniczky u. 39. 11-49-49, 12-02-11 
Budaioki 'SSST-^EIeklP0m0SgyaPPt.Andrássy-ut59. *11-00-19 
Gutfreund Dezső v i , Kevay u. 12. 12-81-86

Bínyai istudn VII, Ihököly-ut 22. 13-60-37
Engel Karoly Vil, Vörösmarty u. 16. *14-37-37
FUrcntgott es Tarsa vil, Dohány u. 74. 14-10-39
Gottlieb Andor Vil, Dohány u. 57. 14-08-23
Kémény Bernat v il, Rottenbiller u. 54. 13-61-72
Lumen— Roth Dezső Vil, István út 28 13-72-91

Bőn Zoltán Vili, József-krt 40. 13-76-80
Baross Villamossági vili, Baross u. 48. 13-12-19
HUSSDaum Gőza vili, Sándor u. 46. 14-02-92
RadŐ OS Radő Vili, Baross ucca 127. 13-60-09
Rotand Radiő-Villamossag Vili, Rákóczi út 61. 13-58-22

IX, Ráday u 11. 18-62-03, 38-80-43

milyen kényelmet képes biztosítani 
a k iá llíto tt cikk, amelyre figyelmét 
felhívjuk.

6. Válasszuk meg a kirakati színe
ket ízlésesen. Pl. egy sötétfaházas 
rádiókészüléket ne helyezzük cl kék 
papirossal bevont oldalfalak közé, 
mert ez még a nappali világítást is 
elnyeli.

7. Ötletes jelmondatot a k irakat
ba, amit az érdeklődő könnyen 
megjegyez.

,8. Ötletes mozgó reklámot a k ira
katba, amely a k iá llíto tt cikkre vo
natkozik.

9. Csoportosítsuk a k iá llíto tt c ik 
keket. Pl. úgy, hogy olyan elektro
mos készülékeket helyezzünk el 
együtt a kirakatban, amelyek a 
konyhában használatosak, vagy szó
rakozásra szolgálnak, vagy szellő
zéshez, fűtéshez, kávé-, teafőzéshez 
stb. használatosak. Esetleg helyez
zünk a kirakatba a k iá llíto tt cikkel 
együttjáró más idegen tárgyat, pl. 
bútorokat, stb.

10. Külfö ldön nagyforgalmu uta
kon lévő üzletekben abban az id ő 
ben, am ikor a forgalom a legna
gyobb, személyekkel demonstrálják 
az eigyes készülékeket. Pl. vasal
nak, porszívóznak.

Az élelmes magyar kereskedő 
sok ötletességet képes kitermelni. 
Rajta tehát! Közeledik a karácsony 
és újév. A  forgalm at könnyen fo 
kozni lehet. Csak az a kereskedő 
képes biztosítani nagy forgalmat, 
aki körültekintéssel, céltudatosan, de 
merészen áldoz.

Nem említettem meg a legfonto
sabbat, szakmánk kirakatvilági tásá- 
nak kérdését. A  nagy forgalom az 
utcákon rendszerint estefelé bonyo
lód ik  le, ekkor van a kirakatnak a 
legtöbb nézője. E kkor kell helyes 
világítással emplni a jó l és ötlete
sen elrendezett kirakat hatását.

Szolgáljanak az eddig közöltek 
eme kérdés tárgyalásának bevezeté
séül, amelyre lapunk leközelebbi 
számában még részletesen kitérünk.

NI FE a k k u m u l á t o r  es
U I L L A M O S S A GI  RT.

Gyártelep:
U. vesú-ucca 3. szám.
Telefon: 292-757. 

Központi iroda: 
Kossuth Lalos-ucca 4.
Telefon: 389-iie. 319-148

G yárt:

NIFE a k k u m u l á t o r o k o t  
kisfeszültségű izzókat 
s z á r a z e l e m e k e t

Beigríder Jenő
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M in im á lis  m u n k a b é r e k
minimális fizetése a kü'önböző ka-Az Omke közli:

Azokat a tárgyalásokat, amelyek 
a kereskedelemben a’kalmazott tiszt
viselők, segédek és tanoncok legki
sebb munkabérének az egész ország 
területére való megállapítása körül 
folyamatban vannak, igen nagv és 
feszült érdeklődéssel kisérik. Úgy a 
munkaadók, mint a munkavállalók 
elkészítették a maguk tervezetét és 
ezeket a terveket együtte :en le is 
tárgyalták anélkül azonban, hogy 
oly megegyezés jöhetett volna lét
re, amelyet a két tárgyaló fél közös 
akarataként lehetett volna végső dön
tás alá bocsátani. A munkaadók ter
vezete a szociális szempontok figye
lembevételével számol a reális élet 
követelményeivel és lehetőségeivel. 
Az egyik oldalon lehetetlenné kí
vánja tenni azokat, amelyek méltán 
visszatetszést keltenek minden szo
ciális gondolko/ásu emberben, más
felől azonban számot vet azzal a kö
rülménnyel, hogyha a minimális 
munkabérek szintje tulmagas, akkor 
a munkaadók széles rétegei számára 
annak a szükségessége merül fel, 
hogy kevesebb alkalmazottat tart
son, a kisebb munkaadó pedig egy
általában kerülje alkalmazott tar
tását. A munkaadók tervezete eh- 
hezképest olyan minimális munka
béreket javasolt úgy Budapestre, az 
összes törvényhatósági jogú és me
gyei városokra, Budapest környéké
re, valamint az ország terü'etén fek
vő többi községekre vonatkozóan, 
amely minimális munkabérek a’apul 
szolgálnak arra, hogy a munkavál
lalók jogos igényei a gazdasági le
hetőségek szerint kislégüljenek. Az 
alkalmazott javadalmazásának to
vábbi emelkedése, tehetségétől, szor
galmától függne s nincs az a ke
reskedő. aki azt saját érdekében ne 
honorálná. Semilycn más foglalko
zás nem nyújt annyi lehetőséget az 
egyéni rátermettség érvényesítésére. 
mint a kereskedelem, éppen ezért 
itt nem lehet olyan törvényes ren
delkezést érvényre juttatni, amely 
látszólag védelmet nyújt a tehetség
telennek. Ezt célozza a munkavál
lalók tervezete, amidőn megállapító 
ni kívánja azt, hogy mi legyen a

tegóriáju alkalmazottaknak, nem
csak az első, hanem a második és 
harmadik, sőt negyedik, ötödik és 
hatodik év után, szem elől téveszt
ve azt, hogy a munkaadó el fogja 
bocsátani azt az alkalmazottját, aki
nek pld. a negyedik évben nagyobb 
fizetést kellene adnia, mint amenv- 
nyire az teljesítményével rászolgál.

A munkaadói tervezet tehát a 
munkavállalók érdekeire van tekin
tettel akkor, amikor egyfelől a mun
kavállalói tervezetben foglalt és za
varra és vegzaturákra alkalmat adó 
fölösleges 8 a'ka'mazotti kategóriát 
3 kategóriára szállítja le és csak a 
kezdő minimális fizetést állapítja 
meg ezekben, a tanoncok kivételé
vel, akiknél szolgálatuk természete 
teszi indokolttá, hogy javadalmazá
suk a tanoncidő alatt évről-évr: 
emelkedjék. A munkaválla'ói terve
zet egvébként egy kollektív szerző
dés jellegét vise’i magán, tehát tul- 
megv azon a célon, amelvet a mi
nimális munkabérek megállapításá
nál a törvényhozó szeme előtt lebeg. 
Érthető, de nem indokolható és pe
dig a fennforgó viszonyokkal nem 
indokolhatók a munkaválla'ók á'tal 
igényelt minimá’is bérek, amely eket 
a kereskedelem csak a legkedvezőbb 
gazdasági viszonyok között tudna 
nyújtani és nyújtana is szociális 
megértéssel és kötelessé ítudás a'.

Az előzetes tárgyalásokon reszt
vettek a számbaiövő budapesti és 
v idéki érdekképvi eletek: az OMKE 
vezetőségi tagjai közül nemes Fe
jes I-ászló a leírnák (Győr), Berzy 
Sándor alelnök (Miskolc), tasnádi 
Kardos Gynila (Debrecen) és Mol
nár Imre titkár, akik a munkaadói 
tervezet megalkotásánál közremű
ködtek és abban a főváros és a vi
dék kereskedelmének szempontjait 
érvénvre juttatni igyekeztek.

A munkaadói tervezet mellőzi az 
érettségi vizsgálatot té t alkalmazot
tak megkülönböztetését. Ebben a te
kintetben Molnár Imre, az OMKE 
titkára hangsulvozta azt. hogy az 
érettségi bizonyítványt meg kell be
csülni, hiszen a kereskedelem régi 
törekvése az, hogy minél müveltebo

legyen a kereskedő s ha teljességgel 
értékeljük is a.tanoncidejét kitöltött 
rátermettségét és munkáját, mégis 
megkülönböztetésben kell részesíte
ni azt a kereskedelmi alkalmazottat, 
ad  erre a pályára azzal az iskolá
zottsággal lép, amelyet az érettségi 
bizonyítvány dokumentál. Azok 
előtt, akik az érettségi bizonyítván v- 
nyal rendelkező a'ka'.mazott megkü
lönböztetését, vagyis némi’eg maga
sabb minimális fizetéssel va'ó díja
zását ellenezték, csak az üzleti pult 
lebegett s szem elő! tévesztették azt, 
hogy igen fontos szerepet töltenek 
be a kereskedelemben azok az érett
ségizett munkaerők, akik irodákban 
dolgoznak és műveltségűknél fogva 
tágabb látókörrel bírnak, amely egye
ben forrása annak az intenciónak és 
tájékozódó képességnek, amely nél
kül magasabb színvonalú kereskede
lem nem képzelhető el.
.inilllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllllh.
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ü ü e m u t a t a s  p r o s i ö n i a i
Amikor még Csodáltál' >m is 

Csodanégv lámpás rádiókészfl- 
lékek voltak divatban, majd 
1929-ben, amikor kirakat-cam- 
pagnok 10 napos ingyenrádió- 
zást hirdetlek, honosodott meg 
az a szokás, hogy a rádiót laká
son kell bemutatni.

Érthető is volt ez abban az 
időben, mert a kisteljesítményű 
adóállomások és az akkor még 
aiiódpótlóval és kisteljesítményű 
telepes csövekkel működő ve
vőkészülékek, bizony csak gon
dosan megépített antennával 
nyújtottak kielégítő teljesít
ményt. Azóta mintegy 10 esz
tendő mull el, az adóállomások 
teljesítményei megnövekedtek, 
a gyárak készülékeik teljesítmé
nyét nagymértékben felfokoztak, 
kereskedőink pedig a vásárló 
közönség: t alaposan elrontották :i 
ugyanis nem az következett be,
— a bemutatások módját illető
leg, ami a kereskedő és gyáros 
érdekeit egyaránt képviselte 
volna — hogy a lakásokon tör- 
lénő hosszadalmas bemutatás

A N T E N N A  
K Ö Z P O N T I  A N T E N N A ?  
H Á Z I  T E L E F O N  
S Z Á M J E L Z Ő  
F É N Y J E L Z Ő

S berendezéseket tervez, szállít 
és k a r b a n  t a r t

M A R J A I  A N D R Á S

I mechanikai-, elektró- és rádió- 
technikai v á l l a l a t  
VI., Podmaniczkyucca 61. Teielon : 129-111.

T a l á l m á n y o k  m c f f o l d ó i a  
é» g y a k o  r l u i i  k i d o l g o z á s a .

«

Irta Z ieg ler Em ire a Magyar Siemens- 
Schuckert Müvek rt. műszaki tisztviselője

idejét csökkentsék, bánéin az 
ellenkezője! Sőt, ebből egy újabb 
szokás is kialakult, nevezetesen: 
kereskedőink a készülékeket már 
közvetlenül a vevők elmére s/ái- 
lillalják!

Kzzel a bizalmatlansággal ho
norálja már a vevőközönség 
kereskedőink oly messzemenő 
kulanlériájái

. . . Közvetlenül a gyárból 
tetszik kapni, meri ama bizo
nyos másik kereskedő bérbe is 
adja az önhöz kiszállítandó ké
szüléket . . .-; halljuk ezt az el
adási módszeri mind gyakrab
ban Nem tudja az ember, mo
solyogjon, vagy bosszankodjon-e 
azon, amikor például 20—25 kg - 
os original® ládákat cipelnek 
az utcán a vevő 3Öméltóságá
hoz*.
' Nos, ha csak egy gyártmány- 
|ról volna szó, ez még hagyján 
volna, azonban néha a vevő 
mind az öt márka bemutatásá
nál eredeti esomagolást kivan!

Minduntalan halljuk, kevés az 
engedmény! Sok a régié! És mi 
a gyakorlat? Ugyanúgy enged
ményeket lesznek, mint azelőtt, 
a regieköltségek szaporításában 
pedig kereskedőink egymást túl 
licitálják!

Ez így nem megy tovább!
Egy érdekes megfigyelésre let

tem szert, és pedig: a vidéki 
fix számlára dolgozó kereskedők 

mondhatnám — nyolcvan 
százalékban nagyobb forgalmai 
bonyolítanak le, mint a vidéki 
bizományosok! Vájjon miért? 
Azért, mert a fix számlára dol
gozó kereskedők érthető okok
nál fogva sokkal gyorsabban 
bonyolítanak

A bosszúra nyúló bemutatások 
inkább a vidéki bizományosok
nál fordulnak elő; pedig ha tud
nák, mennyi kárt okoznak ezzel 
nemcsak saját maguknak, hanem 
az egész szakmának, módját ej
tenék annak, hogy ezt a már 
már lehetetlenné váló kinövést 
megszüntessék.

Milyen hátrányai vannak a 
bosszúra nyúló bemutatások
nak?

1 Többszöri kiszállás a vevő
höz. tehát regietöbblet.

2. Az el nem adott és lehasz
nált készülékek felújítási költ
sége újabb regieköltségek.

!i Az üzlet megkötésének mind 
nehezebbé válása: ugyanis, mint 
minden, úgy a rádió is néhány 
nap elteltével, bizonyos mérték
ben vészit ujdonságorejéből.

Vannak az üzletnek más ke
rékkötői is. ezek a jói ismeri
It VDIóTANÁCSOSOK«, akik 

érdekes a legritkább esel 
ben ajánlják azl a márkát, ame
lyik épen a vevő lakásán van! 
Tovább megyek! Az árrontások
nak is nagyrészt a hosszú be
mutatások az okozói, mert a vevő 
1 2 bél alatl akár az összes
helybeli rádiókereskedőket is vé
giglátogatja, — ami ezután kö
vetkezik. azt már mindenki is
méid

I n a kényelem! tvagy miért 
kér a bizományos sok készülé 
kel?

Még egy furcsa kinövése van 
szakmánknak, és pedig: a vidéki 
bizományosok tisztelet a ki
vételeknek nagykereskedős- 
dil szeretnek játszani, még ak 
kor is, ha esak 5 ti készülék 
áll rendelkezésükre!

Most, amikor a rádióban oly 
nagy kereslet van. az oly sokai

Dr. BEÉR F E R E N C I
u. c sa ky U. 3 4 . T . 4 9 -3 9 -8 5  

Bakelit
jiuasoescilo- 
iampak min
ién sz ín b e n . 
•
Jiiia m le isze - 
relesi cikkek, 
rádió- 
a l ká t  ré  szék . 
•
Bakelit fogla
latok kapcsoló 
val és nélkül.

G ö m b l á m p a .

FUTURIT
LÁ M PÁ K

nyolc-féle alakban, 
tiz különböző tetszetős színben. 

M o d e r n  f o r má k
Kepes á r j e g y z e n  
rendeihezesere á ll!

h o vsch y  H e n r ik , m é r n ö k

Budapest, I), Sxigef-u. 44.
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emlegetett alacsony mlialt elle
nére hal készülékből 3 darabot 
albi/oiuányhu adnak! De azt
sem egv, hanem három külön
böző helyre. Ebből azután a kö
vetkező tűrhetetlen helyzet kö
vetkezik: akinek csak egy da
rab készüléke van valamely tí
pusból, az azt visszatartja, in
kább más gyártmányt ad el, 
a visszatartott készülék rovására 
— mondván, hátha nem kap 
pótlást. Ez az el járás olykor inár 
a tisztességtelen verseny fogal
mát is kimeríti. Sok készülék 
kell a bizományosoknak, mert 
akkor a készülékeket valóban 
hetekig tehet bemutatáson tar
tani! így mindenesetre kényel
mesebb, de ezeket a gépeket uta
sítja tulajdonképpen vissza a 
vevő, mert hiszen ő tudja, mi 
a szokás! Ezekből lesz azután a 
retouráru!

Teremtsünk rendet és véde
kezzünk!

Kiset)!) vidéki városokban ke
vesellt) a kereskedő és igy való
színűleg kevesellt) a vélem íny
különbség. Kél-három kereskedő 
még valahogy talán össze tudja 
egyeztetni érdekeit: ne egymás 
érdekei ellen, hanem egymás ér
dekeiért dolgozzanak, hiszen ez 
keveset)!) energiaveszteségbe ke
rül, mint az állandó egymás el
len való küzdc'em! Nem kell 
ehhez egyéb, mint szilárd elha
tározás és e"v kis jóakarat

Hol kezdjük el?
Olt, hegv nines több l’onlall'iu 

csomagolás! Azért nincs, kel), 
hogy mondja a kereskedő ve
vőjének — mert: »én először 
meg akarok győződni aTÓI, 
hogy az önnek áladandó készü
lék rendben van-e . (Ezért szük
séges az. hogy a kereskedőt, 
mint szakembert is elismerjék.)

Továbbá: lessék az üzletben 
valamely gyártmányt és tbuisl 
a vevő állal kiválasztatni és a 
kiválasztott timist azután a fél 
lakására szálülani. A három nap

elteltével udvariasan bár, de a 
legnagyobb határozottsággal a 
következőket kell a vevő tudo
mására hozni: suliul lelkiisme
retes és gondos kereskedő, ezt 
a készüléket u.j készülékként — 
hosszabb használat esetén — el 
néni adhatom, a lehasznált ké
szülékek szá nomra anyagi kád 
jelentenek: ezzel az ön érdekeit 
is védeni kívánom és ezért ké
rem, hogy a három napnál kosz- 
szabii bemutatástól eltekinteni 
szíveskedjék. Ez ellen komoly 
érv nincs, a vevő legfeljebb 
kissé megsértődik! Most azután, 
ha a kereskedők egymás közötti 
elhatározása komoly volt. a vevő 
ugyanezeket a szavakat fogja a 
másik kereskedőnél is hallani; 
ha a vevőnek komoly vásárlási 
szándéka van, vissza fog térni!... 
Azt mondja valaki erre: igen 
ám. de a vevő elmegy Buda
pestre, vagy más városba? Nem 
valószínű! Mert ha valami haj 
van, akkor az eladót nem lehet 
még az nan este minden további 
nélkül áthivatni! Hogy e'.ejét ve
gyük, az összes márkáknak a la
kásra történő szállításának, te
hát a csere-herének, a leghe
lyesebb módszer, valamely 
gyártmány valamely Ibmsá! ha- 
táro-ottablnm ajánlani, mint a 
másikat!

Bizonyára sokan megfigyelték, 
hogy amikor a vevő már az ösz- 
szes‘ gyártmányokat végighall
gatta, akkor a vevő részéről a 
következő kérdés szokott el
hangzani: No, és ön mégis me
lyikei aiánlaná? V vevő most 
nem véleményt kért, hanem a 
kereskedőre bizonyos felelőssé
get kívánt áthárítani. Ezért kelt 
lehal mindjárt az eleién vá'l ’lni 
a felelősségei, hogy a felesleges 
és idői rabló munkatöbbletet 
megtakarítsuk. Nem győzöm ele
gei hangoztatni, hogy tanítsuk 
meg a vevőt a lehető legrövi
debb idő alatt a készülék helyes 
kezelésére, miáltal rendkívül

sok bosszúságtól és felesleges 
reklamációtól szabadulunk meg. 

Igen tisztelt Soltész László 
debreceni kariá sunk újabban 
ismét azt a követésre méltó gon
dolatot véli fel, hogy nagyvá
rosokban célszerű volna egy 
megbízható egyént megbízni az
zal, hogy a bemutatást kérő ve
vőket a megbízott karíolékozná, 
itymódon a kereskedőket mo
lesztáló komolytalan vevőket 
nyilván lehetne tartani. Keres
kedőként havi 10 pengő kiadást 
feltételezve, olyan városokban, 
mint Debrecen, Szeged, Mis
kolc kitünően meg lehetne ezt 
szervezni.

J N IF O E T
technikai u úonsaqoH sza xu zle ie

(ezelőtt ODEON)
Budaoest ü l ,  K á ro iy-k lra iy  ut 5 . 
Specialitások:

Z s e b  e l e m r e  miikö ő gyermek- 
iá’ékok
K i r í  k  á t v i l á g í t á s  í és r á d i ó  ki-
és bekapcsold órak
M o g ó  k i r a k a t i  f i g u r á k , forgó
motorok és neonkészű.'ékek bérbe i->

Beliavex-Brusfi
k r is t a iy g y á rt m á n y o k
(lYlinrotonoh pick-ipoK. 
Linallcatojt síd. sto.)

BeílavoH-Orauior
hristaiygyártmanyoH

Orsóinál-sramor 
Kristály d í c k - u p o K.
R C fí
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nagirekuencia^ t r a f ó k  

beszerzési forrása:

Fodor Erűin
oki. e l e k t r o m é r n ö k  
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Gyártja Tudor Accumuiatorgyár rt.
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A csöüziet fejlesztése
Kaptuk az alábbi levelet:
Szerkesztő Ur a RÉV novem

beri számában arra bíztál ben
nünket, hogy fejlesszük a cső- 
üzletet. Mi szívesen megtérniük, 
sőt - mint azt az alábbiakban 
még kifejteni meg is kísérel
tük, de őszintén megvallva, nem 
sok eredménnyel.

Szerkesztő I r érvelését elfo
gadom, elismerem, hogy a eső
üzletel évek során és rendkí
vül elmélyülő munkával - ki 
lehet három-négyszeresére fej

leszteni Hozzá lehetne a közön
séget ahhoz szoktatni, hogy ha 
már a rádiókészülékét nem, ak
kor legalább a csöveket kétéven
ként cserélje. De a mi munkánk
nak olyan sok akadálya van, 
hogy nem hidunk vele megbir
kózni V vevő ugyanis azt várja 
tőlünk, hogy a garanciális idő 
alall bármi történi is a csö
vekkel díjmentesen cseréljük. 
Hiába áll a garancialevelekben, 
hogy a jótállás a csövekre nem 
terjed ki. a közönség he
csapva érzi magát, ha a csöveket 
nem cseréljük

Szerkesztő I T  cikkében ne
künk tesz szemrehányásokat (ta
lán nem is egészen jogtalanul), 
mi pedig a csőgyáraknak vél
jük teljes joggal a szemére, hogy 
nem siet segítségünkre, pedig a 
csőgyáraknak legalább is any- 
nyira érdeke a csöüziet kifej
lesztése. mini nekünk. És a cső
gyárak nem csinálnak egy-kél 
sablonos, vagy ötletes hirdetés 
kivételével — semmit sem Ezek
kel a hirdetésekkel csak azt érik 
el, hogy a félnek eszébe jut a 
cső és bejön reklamálni.

Magától csak akkor keres fel 
bennünket, ha a készülék már 
nem szól. És akkor sem azt 
mondja, hogy a cső kimerült, 
hanem a készülék elromlott! 
Nem is gondol arra. hogy a rá 
diónak egyetlen elhasználódó al
katrésze a cső. amely lassan bár, 
de éppen úgy észrevétlenül el
fogy, kimerül, mint a szappan, 
vagy a cipőtalp. Napról-napra 
nem veszünk észre változást, de 
a hiba egyszer csak előbukkan. 
A szappan elfogy, a cipőtalp ki
lyukad. a készülék elhallgat.

A csőgyáraknak jól átgondolt 
propaganda-akcióval kellene ezt 
a fel világositó munkát elvégez
niük Mi ezt nem tehetjük meg. 
Nem tehetjük meg már csak 
azért sem, mivel az a 20",'o, amit 
a csöveken keresünk, propagan
daköltségei nem bir el. Nem 
bírja el még azt a propaganda
költségei sem, amil cikkében ja
vasol Én magam már kísérle
teztem vele. Körlevelekben is.

személyes agitáeióval is. Még a 
tizedik helyen sem tudtam biz
tosan egyetlen csövet elhelyezni. 
Már most egy 8—10 pengős csö
vön maradó bruttó 2 pengő ha
szonból nem lehel tiz üzletfelet 
felkeresni. Ily irányú intenzív 
munkába minden kereskedő be
lepusztulna.

Tehát a gyárnak velünk szem
ben — amennyiben a csőüzlet 
fejlesztésére súlyt helyez — kel
lős kötelessége van. 1. Intenzív 
felvilágosító munkával bevinni a 
közlmialba. hogy a rádiónak el
használódó alkatrésze a cső. a 
csöveket kétévenként fel kell 
frissíteni Teljesen a közludalba 
kell átvinni azt a felvilágosító 
munkát, amit az Orion az ezévi 
BN \  -n megkezdett 2 Segítsé
günkre kell sietnie abban is. hogy 
a személyes propagandát kifejI - 
hessük. hogy arra ne fizessünk 
rá, hanem keressünk is mellette. 
Vagyis lényegesen fel kell emel
nie a rabatt-kulcsot

Soraim közléséért fogadja kö
szönetéin. Cgy érzem, közlésével 
nem végzett hiábavaló munkál.

Ilol'fmami Jenő.
h h b b h h h e s
V in. kir. pénzügyminiszternek 
IMS. évi I40.43S. sz. rendeleté
a közszállilásokra tett ajánlatok 
illetékének újabb szabályozásá
ról szóló 14.466/1936. sz. rende
let módosításáról.

Az 102.Í: XXXII I -r 7. §-ának 
b) pontjában, valamint az 1027. 
évi V. t.-c 20. §-ában nyert fel
hatalmazás alapján a következő
ket rendelem:

A közszállilásokra lett ajánla
tok illetékének újabb szabályo
zásáról szóló 1936. évi 14.466. 
sz rendelet a következő (li be
kezdéssel egészilletik ki:

(I) Az (lj bekezdés 2 b) pont
jának alkalmazásában a füzet
vagy könyv alakban nyomdai 
utón előállított árjegyzéket, te
kintet nélkül annak lapszámára, 
egy ívnek kell tekinteni.

Budapest. 1038. évi november 
hó 30-án.

Dr. R e m é n y i-S c h n e lle r  L a jo s  s. k.
m. kir. pénzügyminiszter

Nagy hangszórótölcsérek strandok, mozik és szabadtéri k ö z v e t í t é s e k b e  <

U J T I P U S U üveglapos ei-es atviiagitasu snaian 
forgóval ogvbeepitve.

n o r r i s  g y á r t m á n y o n Kratochw ill A lbert és Társai,

Jituz-aviKág. vásáb az. anyák javába
Nagybánya) vitéz Horthy Miklós

áé főméltóságu asszony fővédnök 
ségc, Anna kir. főhercegasszony 
védnöksége, vitéz linrédy Béláné 
őnagyméltósága országos elnöklete 
alatt működő Magyar Anyák Nem- 
zetvédő bizottsága mint minden év
ben, az idén is búzavirág vásárt ren
dez a sokgyermekes családok javá

ra. A  Bizottság a Bpesti. Keresk. és 
Iparkamara kö'elékél e taüo 'ó  va'a- 
mennvi egyesület és testület tagjai
nak segítségével hozza forgalomba 
a búzavirágokat és a búzavirág bé
lyegeket.

Kérjük kartársainnkat, támogas
sák ezt a nemes mozgalmat pi

öi&ka&mi ug.ynő’kú-kna.k nem adAató. máb 5 \
Mióta a Rádiókészülékgyárak 

Egyezménye létrejött, a gyári meg
állapodásokban mindenkor kimon
dottan benne foglaltatott, hogy az 
alkalmi ügynököknek 50/0 jutalék 
adható. Ez ellen az intézkedés el
len a kereskedelemnek árvédelmi 
szempontból nem volt kifogása, ám
bár voltak olyan kereskedők, akik 
visszaéltek vele. Ismeretesek olyan 
esetek, mikor körlevelek -t nyomat
tak, amit házról-házra kihordanak. 
Más esetben pedig régi vevőknek 
küldtek olyan értelmű körlevelet, 
hogy abban az esetben, ha egy is
merősét ajánlja 50/0 jutalékot kap.

Ezek a kinövések, indították az 
Egyezményt valószinü’eg arra, hogy 
az idei megállapodásokból ezt a 
pontot kihagyták. Nem akarunk elő
re Ítéletet mondani, de úgy hisz- 
szük, hogy ezen pont kihagyása e l
len a kereskedelem tiltakozott vol 
na, ha tudott volna róla. De ez nem 
életkérdés. Ebben az ügy ben csak 
az sajnálatos, hogy úgy hagyták ki. 
hogy nem hívták fel a kartársak f i 
gyelmét. E sorok Írója kötelesség- 
szerüen minden esztendőben lelkiis
meretesen átolvassa a megállapodás- 
nyomtatványt és nem vette észre, 
hogy az idevonatkozó mondat k i
maradt. Beszélt erről a kérdésről 
20— 25 kereskedővel és egyik sem 
tudott róla. Utólag látjuk, hogy ez 
az elnézés érthető. Érthető azért, 
mert ha az ember egy ismért tárgyú 
szöveget olvas, csak azt keresi ben
ne, hogy m i változott meg, mi az 
ami nem ugv van benne, m int az 
előzőben volt és mi az, ami egé
szen uj.

Nem hisszük, hogy akad a k ir -  
társak között olyan rádiók reskedő, 
aki tudatában lett volna annak, hogy 
aláirt olyan megállapodást, mely el
tiltja  az alkalmi ügynökök honorá
lásától. hiszen ez á'talános kcr.sk 
delmi uzus és az idei megállapodás
ban kimondottan nincs benn az el
tiltás.

*
Egy fővárosi kereskedő a hozzá 

betévedt alkalmi ügynöknek kérés 
nélkül ajánlott fel egy kávéfőző gé
pet (bruttó 50/0-on aluli értékben) 
Az alkalmi ügynök történetesen az 
Egyezmény megbízásából árellenőr
zést óhajtott gyakorolni. Feljelentés 
lett belőle, les legnagyobb meglepe
tésünkre marasztaló Ítélet. A  vá'asz- 
tott bíró elismerte a terhelt jóhisze
műségét és bírságot nem szabott ki. 
Ezzel szemben kötelezte 50 pengő 
választott birósági költség, 100 pen 
gő perköltség és 12.50 pengő ille
ték, összesen 162.50 pengő megfi 
zetésére. íg y  tudtuk meg, hogy az 
alkalmi ügynök nem kaphat ju ta
lékot.

Úgy hisszük, nincs az országban 
olyan kereskedő, akit ugyanilyen 
okoknál fogva nem lehetne elítélni. 
Egyesületünknek ezen véleményét 
megírtuk a Rádiókészülékgyárak 
Egyezményének, kérve, hogy se
gítsen ezen az anomálián.

csőszegecs,
forrasztócsúcs, 
k á b e l s a r u ,  

a legkülönbözőbb méretben és kivitelben.

marosi pai, Újpesti rakpart 7.

Ózni

Országos elektromos hálózat fe'é

Köztudomású, hogy különösen 
háborús v -szélyre való tekintettel 
rendkívül fontos az, hogy a v illa 
mos telep üzemzavar esetén se ma
radjon az ország áram nélkül. De 
bombatámadástól eltekintve is elő
fordulhat egy telepnél olyan fokú 
üzemzavar, hogy az áramszolgálta
tás hosszabb időre kimarad. Az 
utolsó húsz évben világszerte, de 
különösen Amerikában, igyekeztek 
az áramszolgáltató vállalatok együtt
működését létrehozni. Vagyis a 
szomszédos villamosított területek 
liálózatát egy közös hálózatba össze
foglalni, hogy ily  módon az egyiic 
telep meghibásodása esetén a másik 
részben, vagy egészben el tudja hit
űi annak a fogyasztóterületét.

Az együttműködésnek azonban 
nagy nehézségei vannak. Az áram
termelés ma már csak váltóáramú. 
Ha már most az együttműködő há
lózatok közül az egyik fázisban 180 
fokkal elmaradt a másik mögött, a 
két váltakozó áramú áram ta
lálkozásnál megsemmisíti egymást. 
Együttműködés csak úgy lehetsé
ges, ha a két egy üttműködő áram
forrás fázisban megegyezik. Az au
tomatikus fázisszabályozás ma már 
megoldott kérdés, igy most építik 
ki a Talbot centrálé és a Mák ta
tabányai telepe között az egy üttm ű
ködést.

Budapest, VI, Ó-UCCA 9.

B a  h e  l i i  
szerelési 

c i h K e k.
Gyártás -  engros -  Képviselet

Saját  g y á r t m á n y
seleti műanyag es fém rddiú,

Budapest, V., Váci út 4. Telefon: 11-70-35.

es uezerKeDui- 
uiliamossági cihHeh. 
norris gyártmányok



i.0 1938 december í t h f

t&ekth.o.akuS'z.tika.LLUne.Kete.k az. e.KáíLtö-ü'z.&e.t í'z.o.&Q.ádatá&an irta zieg ier Endre
Ismert, de még kiaknázatlan 

munkaterület az erősítő üzlet, 
ezért kívánok írni erről, főleg 
a vidéki rádiókcrcskedők szá
mára.

\z erősitőherendezések nyúj
totta előnyöket többnyire c s u k  
gramofon és rádióvétellel kap
csolat* síin ismerik; további igé- 
nyekel a közönség természetesen 
addig nem támaszthat, amíg az 
erősilöberende zésekkel megöl d- 
ható egyéb problémákat nem 
ismeri.

V vidéki templomok akusztika 
javítására gondolok, mely pro
blémával igen hálás foglalkozni. 
Szép és nagy munkaterület ez 
mert Magyarországon igen sok 
templom akusztikája szorulna 
javításra. Ha azonban a hívők 
közül senki sem vállalkozik arra, 
hogy adott esetben az illetékesek 
figvelmél felhívja, akkor a rá- 
dióteebnikusnak kell erre gon
dolnia.

Szakmánk képviselői nemcsak 
arra hivatottak, hogy kiszolgál
janak . hanem arra is, hogy 
adott esetben műszaki tanácso
kai is adjanak: az elektroakusz
tikai problémák megoldásához 
azonban csupán a rádiótechnikai 
ismeretek nem elegendők! Ili 
már hangtani ismeretekkel is 
tisztában kel! lenni Elsősorban 
tudnunk kell azt; hogy a hmg- 
átvilel sikeressége nemcsak vil
láméi v megfelelő teljesítményű 
jó erősitőtöl. hanem jó mikro
fontól és az akusztikai viszo
nyoktól is függ. Vizsgáljuk meg 
lehál ezekel a tényezőket.

Vz akusztika.
Az akusztika közismert je

lentősége alatt, nagyobb termek, 
tehát templomok, hangverseny
termek, szinházaksfb. belső mére
teinek a hanghullámokkal szem
ben való viselkedése értendő. 
N'chéz probléma ez, mely sok 
feltörést okoz a tervező építész-

PRESPAN
ola-z gyár mány raktáron 0.1—3 "Vk

Kivá ló  m in ő ség
m e g le p ő e n  o lcsó  ár! 

B R E U E R  H U G Ó ,
Izabella-ucca 44/a. Telefon : 114—094.

(Isalhalallan szabályokai még 
eddig nem sikerüli e kérdésben 
megállapítani, de azt minden 
építész tudja, hogy sok meg
felelően kiképzett egyenes fe
lületekkel tompíthatja a han
got, ha pedig tűt sok fülkét, 
oldalbenyüót alkalmaz, akkor 
álló hullámok keletkeznek, me
lyek épp oly érthetetlenné lehe
lik a beszédet, mint azok a ref
lexiós jelenségek, melyek a vissz
hang és utánhangzás tüneményét 
idézik elő.

Ha a hanglnillámokat vissz i- 
verö fal közel fekszik a hangfor
ráshoz, akkor a visszavert hullá
mok csaknem egyszerre érkez
nek az eredeti hullámokkal 
együtt a fülünkhöz és az eredeti 
hangot erősitik Ha ez a vissza
verődés késik. akkor ulólinng ke
letkezik. (Kisebb termeknél az 
optimális utóhangzási idő ly2 
mp : egészen nagy termeknél 2 
mp.)

Xagvobb távolságban lévő visz- 
szaverő felületnél a fül külön 
fogja fel a visszatérő hangot, 
nudv esetben visszhang keletke
zik. Minthogy- éphallásu ember 
mn-ként 10 liangot tud megkü
lönböztetni és mivel a hang ter
jedési sebessége 1H0 m/mp.: a 
visszatérő hangnak 1 mp-ig 
kell utón lennie, tehát oda- 
\issza legalább 34 méter utat 
kell megtennie, hogy külön fel
fogható. illetőleg érthető lj- 
gven.

Mint már előbb említettük, a 
hang terjedési sebessége 310 
mini)., azonban ez a terjedési 
sebesség a hőmérséklet növeke
désével ílelzins fokonként 0.0 
méterrel növekedik.

V irélvbaiigok (hosszúhulláin) 
egyenes irányú terjedés melleit 
könnyebben haiolnak el. s;;tk*iz- 
heesö akadályokat meg is kerül
nek!

V magasliangok (rövidhullá
mok) azonban inkább egyenes 
irányban terjednek.

A hangrezgések sinus törvény- 
szerűsége szerint játszódnak le. 
melyek a levegőben longitudiná
lis (hosszirányú), más közegek
ben. mint például szilárd vagy 
cseppfolyós testekben, többnyire 
I ransversális (keresztirányú), 
és longitudinális rezgést vé
geznek A hang rezgésszámának 
növekedésével a hang magassága 
is változik.

A zenei hangnak — magassá
gán kívül erőssége, színezete 
és időtartama is van.
V fül, a hangerő és a rezgés

szám.
A hang rezgésszámát Hertz- 

ekbeu. erősségét pedig Phon-ok- 
hau mérjük.

Az emberi fül a hangot, azaz 
a levegőrezgésekel kb. 16—20.000 
Hertz rezgésszámu sávon belül 
képes érzékelni. Tökéletes zene- 
átvitelhez azonban 50 10.0110 
Hertzes sáv is bőven elegendő.

Rádióállomásaink kb. 5000 
Hertz-ct visznek át; telefonátvi- 
telliez már 200—2000 Hertz-es 
sáv is megfelel.

A hangerösség nagysága (a 
hangerősség-érzet) a hangforrás 
energiájával nem változik ará
nyosan! A Weber Fechner-féle 
törvény szerint a hangerősség 
lassabban növekszik, mint a 
hangeiiergia. (Itt kell megje
gyezni. hogy kétszer akkora tel
jesítményű erősít íberendezéste
hát nem szolgáltat kétszeres 
hangerőt: a hangerősség csak 
logaritmikusán növekszik!)

Az emberi fül, a 2000 Hertz 
rezgésszámra a legérzékenyebb, 
úgy annyira, hogy ezen rezgés
számnál a fül már gyenge nyo
mást is érez (a dobhártya rezo
nancia pontja), mely hangnyo
más 0.0003 ji-bar nagyságú (1 
M-bar 1 dyn cm2 =  0.001 gr cm2), 
2000 Hertz alall a fül érzékeny
sége rohamosan csökken; pél
dául 12 > Hertz-nél — ugyanazon 
hangerősségérzet keltésére — 
100-szor akkora hangnyomás, il- 
lelőleg 10000-szer akkora ener
gia szükséges.

A hangerősség skáláját — 
minthogy- az emberi fül külön
böző frekvenciákra más és más
képpen reagál - 10'Hl Hertz ala
pulvételével állapítják meg. A 
hangerősség skálája 0 Pilonnál 
kezdődik és 130 Phonnál vég
ződik, mely utóbbi érték (1000 
Hertz-nél) már fájdalomérzetet 
kell.

Valamely 1000 Hertz rezgés
száma 1 ;i-bar (0.001 gr/cjn2) nyo
mású hangnyomást Pilonokra, a 
következő képlettel számítjuk át:

1 |i -bar 20 tog. 5000' 71
Plion.

Tájékozásul szolgáljon az 
a I á b bi Plion -tá hl á zat: 
teljes csend 0 Phon
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levélhullás zöreje 17 Phon 
óraketyegés 2U „
középerősségü beszéd .17 „
nagyon erős beszéd 77
motorkerékpái* 101) „
repülőgép légcsavar 3

méler távolságból 120 „
fájdalomérzet 130 „
Milyen inikrofont alkalmazzunk 

akusztika javításoknál?
A szóbanforgó feladatok meg

oldásánál kétféle mikrofontipus 
jöhet tekintetbe:

1. V szénmikrofon, melynek 
működési elvével itt nem kívá
nok foglalkozni, mert az úgyis 
mindenki előtt ismeretes A 
szénmikrofon hátránya az, 
hogy nagy az alapzöreje, mely 
az erősítés fokozásában gá
tol bennünket; márkás szén- 
mikrofonoknál ezeket a hátrá
nyokat nagymértékben kiküszö
bölték és ezek beszéli és zeneál 
vitelre azért kitünően megfelel
nek. Előnyük a szolgáltatott nagy 
feszültség, mely előerősítő nél
kül is lehetővé teszi bármely rá
diókészülék kivezérlését.

2. V dinamikus mikrofon. Ma
gas kvalitású, alapzörejmentes 
mikrofon, melyen az átvihető 
frekvenciasáv teljes 8 oktáv. Mű
ködési elve: erős mágnestérben 
rendkívül kis tehetetlenségű alu
mínium-szalagban feszültség in
dukálódik. mely feszültséget 
alacsony értéke miatt -előerő
sítőn keresztül, a föerösilő első- 
fokozatára viszünk. Frekvencia
görbéje 50 0000 Hertz-ig úgy
szólván teljesen egyenletes.

Templomakuszlika-javitás cél
jára a jó szénmikrofon is 
tökéletesen megfelel - Példán! 
a Telefunken u. n. Kamara 
mikrofon alapzöreje rendkívül 
csekély, amit azáltal értek el, 
hogy a mikrofont 20 kamrára 
osztották, ez a mikrofon közel 
N oktáv hangterjedelemben ze- 
neálvitelre is kitűnően alkalmas. 
Ha a kalkuláció megengedi és 
studióálvilellelegyenértékű hang
átvitelt kívánunk eszközölni, úgy 
természetesen dinamikus mikro
font alkalmazunk.
Hogyan küszöbölhetjük ki vala
mely templomban az iilánliang- 

zást?
Az akusztikája vitáshoz egészen 

kisteljesítményű erösi lő be rende
zés is megfelel, mert hangszó
rónként Watt energia is ele
gendő Feltételezve, hogy a szó- 
hanforgó lemplomakuszlika ja 
vításához 10 drh hangszóró szük

séges, akkor például egy 7'k 
Wattos erősitőberendezés már 
elegendő energiát szolgáltat.

Az utóhangzást főleg a mély 
hangok okozzák, mert azok — 
alacsony rezgésszámuk miatt - 
a falak mentén körbe futnak, a 
mély hangokat tehát le kell 
vágni. Ez kétféleképpen történ
het: t. az erősítőben a kapacitiv 
csatolóelemek kapacitásának 
csökkentésével (két fokozat kö
zötti hangfrekvencia-átvivő kon
denzátorok kisebb értékre való 
kicserélése).

2. Magas hangszinezetü hang
szórók alkalmazása által.

3 A hangszórók eredő impe
danciáját -  párhuzamos vagy 
vegyes kapcsolás utján — úgy 
kell megválasztani, hogy a hang
szórók eredő ellenállása, az. erő
sítő kimenő transzformátorának 
induktív ellenállásával körülbe
lül megegyezzen, de 5—ltFo-nál 
magasabb semmiesetre se le
gyen 1

A második feladat: a mikro
font akként elhelyezni, hogy a 
beszélőhöz közel legyen ugyan, 
de. azért a beszélőt taglejtései
ben ne akadályozza'

A harmadik feladat: a hang
szórók (4 Wattos permanens

i g

dinamikus hangszórók) célszerű 
elhelyezése, különös tekintettel 
állóhullámok (fázisban egymás
tól 180°-nvira eltolt, egymás el
len dolgozó hanghullámok) ki
küszöbölésére és az akusztikai 
visszacsatolás elkerülésére. A 
hangszórókat szellőző nyílások
ban vagy falba süllyesztve, elől 
perforált lemezzel ellátva — ugv 
helyezzük el, hogy azok egymás
sal szembe ne kerülhessenek!

A berendezés üzem behelyezése, 
tehát a próba üres teremben 
nem sok eredményre vezet: vi
szont Istentisztelet alatt kísérle
teket folytatni nem lehet. Ezt 
úgy szokták megoldani, hogy is
kolásgyermekekkel töltik meg a 
templomot.

Az akusztika elektromos utón 
történő megjavítása utján hár
mas célt érünk el:

először, a beszéd érthetőbbé 
válik,

másodszor, a templom olyan 
helyein, ahol azelőtt az állóhul
lámok, vagy a gyenge hangerő 
miatt egyáltalán nem lehetett 
hallani, ezután k'tiiuően hallani 
lehet,

harmadszor, a s/.élőbeszédét 
tartó pap kisebb hangerővel 
beszélhet.

‘a 
x



1938 december & f j r42

Jogi kérdések
Tisztességtelen verseny

A  konkurrens több csekély értékű 
c ikk  vásárlása végeit e'.kü dtc meg
bízottját versenytársához. A  megbí
zott különböző valótlan ürügyekkel 
hosszas alkudozás után néhány (tó
nak megfelelő összegű engedmény t 
ért el márkáscikkek tekintetében is

Ezen egyetlen próbavásárlás alap
ján a felperes tisztességtelen verseny 
pert indított konkurrense ellen, me
lyet a kir. Kúria a következő indo
kok alapján utasított el.

Ha valaki eljárásával önmagáidé 
zi elő azt, hogy jóhiszemű verseny - 
társa az üzleti verseny terén tör-

P A L A B A
zseblámpa-és anodtelep

világm árka
GYÁRT J A:
PALA ES TAKSA
e l e m o y A r Rl.
Bpes<, IX, M e s t e r - u .  2 6 .

Erősiiő nélkül
VÁLLALJON MEGAFONMUNKÁT •

Bármilyen hangerösitést e 1 végzünk 
Ön helyett, Önnek a reklámon kívül 
készpénzjutalékot is adunk 1 Dyna- 
mikus mikr Iónnal félkilowatt telje
sítménnyel dolgozunk. Eddig több, 
mint 50Ű0 átvitelünk garantálja Ön
nek a teljes sikert.

V i l l a m o s  h a n g  B u d a p e s t ,
X I. X á m o r l-u . 11. T . : 268-700 ojjel is).

Közli: P atak i L á s z l ó  d r .,
a VRE ügyésze

v énybe ütköző magatartást kövessen 
el, az az ellenőrzésnek, jóhiszemű
ség és tisztesség által megvont ha
tárát nyilván túllépi és ezért nem 
nyerhet jogot arra, hogy egyedül a 
beugratás révén elkövetett cselek
mény alapján versenytársával szem- 
íren keresettel azokat a jogkövetkez
ményeket érvényesítse, amelyek 
egyébként az ilyen cselekményhez 
fűződni szoktak.

Ez az állásfoglalás ismét egyike 
azoknak a bölcs határozatoknak, 
amely értésére adja az érdekelteknek 
hogy a bíróság tisztán sikanirozás 
vagy csak beugratás esetére nem 
nyújtja azt a jogsegélyt, amely a jó 
hiszemű és tisztességes versenytársat 
egyébként megilleti.

\ mull évi készülékek
bérbeadása.

Egyesületünk egyes tagjai az
zal a kérdéssel fordultak hoz
zunk. hogy adjunk felvilágosi- 
tást arra nézve, vájjon az 1937 
38. évi tipusu és az idei árjegy
zékben még szereplő rádióké
szülékek bérbeadhalók-e? A kér
désre nem olyan egyszerű a vá
lasz. Ugyanis köztudomású, - 
hiszen több Ízben irtunk róla 
jogerős bírói Ítélet mondja ki. 
hogy az idei rádiókészülék - 
még ha fis számlára vásárolták 
is nem adható bérbe. Ez az 
Ítélet nem vonatkozik — erről a 
kérdésről a ir t  keretében nem 
volt szó —- kimondottan azokra 
a tnvalvi készülékekre. melv?k 
az idei árjegyzékekben szere ősi
nek Ezt a kérdést tisztázandó, a

Húdiókészülékgyárak Egyezmé
nyéhez fordultunk. Válaszul azt 
kaptuk, hogy

az lfl.37 38. évi készülékeknek 
bérbeadásához nem tudnak 
hozzájárulni. Ezek a eikkek 
márkaeikkek, árai védetlek 
és bérbeadás esetén az árak 
nem lennének ellenőrizhetők.

l'.j alkalmazónak a zsidó
törvény szempontjából.

Többen kértek tőlünk felvilá
gosítási arra vonatkozólag, hogy 
a zsidótörvény szempontjából 
milyen kötelezettségei vannak 
azoknak a cégeknek, amelyek
nek nem volt alkalmazottjuk cs 
igy nem is volt kialakult arány- 
számuk, amelyet be kellene tar
tamok. Mivel a vonatkozó tö r
vényben és a végrehajtási utasí
tásban sincs erre az esetre in- 
lézkedés, a kormánybizlosság- 
hoz fordultunk felvi'ágositásért. 
Az ez utón nyert értesülésünk 
szerint az idevágó rendelkezések 
10 alkalmazottnál kisebb lét - 
szám esetén igy magyarázan- 
dök:

1. Az t-liávozott zsidó alkalma
zott beíveli fel lehet venni úgy 
zsidót, mint keresztényt.

2 Vz eltávozott keresztény al
kalmaznll beívelt csak keresz
tén v vehető fel.

3 l ’j eégek csak minden négy 
kercszlénv alkalmazóit lilán ve
hetnek fel cgv zsidó alkalma
zottal.

I W alkalmazotti létszám nö
vekedése esetén, minden négy u j 
keresztény alkalmazott után ve
hető fel cgy-rgy zsidó alkalma
zol!

ö l vevőn ek

a 12íí& ö-KóUnc-
ö l k e teó k ed á h ek  íem u ta tn C :

&vzJto4 wzjUbe,.
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Érdekes rendörbirósági Ítélet
Előzmények:

E gyik  kartársunk, rádióinüszcrész, 
egy speciális gép megépítésére ka- 
P< t t , megbízást. A  gépet megépítve 
a megrendelő lakáséin k ipróbáta és 
mivel rövidhullámon nem teljesítette 
a megrendelő kívánságát, a rövid
hullámú tekercseket a helyszínen 
igyekezett behangolni. A  munka 
több estén keresztül folyt, főleg az 
éjjeli órákban. A  megrendelő nem 
volt rádióelőfizető.

Feljelentés lett belőle. A  megren
delőt az orvhallgatás alól felmentet
ték, a műszerészt első fokon 40.—  
pengő bírságra ítélték, mivel nem 
jelentette be a postának, hogy be 
mutatásra adott készüléket (nappal 
a vevő lakásán maradt az üzemkép
telen készülék) és mivel telephelyén 
kívü l épített készüléket.

* r  f-
Harmadfokon a Kihágási Tanács 

Ítélt, a bírságot mérsékelte a követ
kező megokolás alapján:

»A Kihágási Tanács terheltet az 
elsősorban em lített kihágás vádja és 
jogkövetkezményei alól azért men
tette fel, mert a tényállás alapján 
azt a kihágást, hogy terhelt rádióve
vőkészülékét az üzembentartásra jo 
gosító engedélyben megjelölt h e ly 
től eltérő helyen üzemben tartott 
volna, —  nem látta bizonyítottnak.

Az a körülmény, hogy terhelt a 
próbára adott készüléket a helyszí
nen több esetben javította, behan
golta, részéről nem minősíthető meg 
nem engedett üzembentartásnak, 
mert erre előállítói engedélye alap
ján jogosultnak volt tekinthető.. 
(2538 1938. kih.)

A Közszükségleti ciKKeK arai
Az árkorinánvbiztosság ál

landó figyelemmel kiséri a köz
szükségleti cikkek árait és elég 
gyakran indulnak eljárások 
egyes kereskedők ellen, mivel a 
közszükségleti cikkek árait állí
tólag magasabban kalkulálták. 
Senki sincs tisztában avval, 
hogy a kormánybiztosság mi
lyen kalkulációt enged meg. 
Nemrégiben az OMKE egyik

munkatársával való interjú al
kalmával az árkormánybiztos 
oda nyilatkozott, hogy nem en
gedhető meg közszükségleti cik
keknél az utánpótlási ár alapján 
való kaikul áció, hanem a ve
gyes raktárkészlet alapján kell 
kalkulálni. Hz magyarul azt je
lend, közszükségleti cikkek 
esetében ha valaki ma 120 
pengőért elad olyan árut, mely
nek beszerzési ára 101) volt (fel
téve, hogy a szakmában a 20 
°/o-os kalkuláció megengedhető), 
az rendben van. I)e ha a beszer
zés után a szóban forgó árucikk 
árát 150-re emelik fel, tehát a 
ma 120-ért eladott árut holnap 
csak 150-ért tudnánk pótolni, 
akkor sem szabad azt drágáb
ban adnunk. Magasabban csak 
akkor számolhatunk, ha a drá
gább áruból már vásároltunk. 
Akkor is a beszerzés arányában 
fokozatosan kell az árakat fel
emelni 180-ig. Más szóval rak
tárkészletünk átlagos beszerzési 
ára alapján kell az eladási árat 
kalkulálni.

Mikor ennyire lisztázódolt a 
ma megengedett kalkuláció kér
dése, merült fel mind sürgetőb
ben a közszükségleti cikk pontos 
meghatározásának szükséges
sége. A különböző rendcletek- 
brn, kúriai döntvényekben elő
fordultak ugyan idevonatkozó 
meghatározások, de eddig egyet
lenegy olyan meghatározás sem 
született meg, amely kétségeket 
ne hagyott volna. Már pedig a 
kereskedelemnek elsőrangu ér
deke az, hogy pontosan tudja, 
melyik árucikkét tekintik köz
szükségleti cikknek. Egyetlen 
véleményeltérés és máris a bör
tön veszedelme fenyeget.

A vidéki kereskedelmi és ipar
kamaráktól indult ki a közszük
ségleti cikkek összeírásának 
újabb mozgalma. Ez a kérdés 
egy ízben már napirenden volt, 
ha jól emlékszünk, az első AB 
ülések egyikén az OMÉK vetette 
fel a közszükségleti cikkek ösz- 
szeirásának szükségességéi, de 
akkor még visszautasításra ta
lált. Ma már az árkormánybiz-

1937 es 1936 évi m a r  k a s Készülékén
váltóáramú, egyenáramú és univerzálisak 

Fém doboz 310X620X230 méretben, ducozva 
B ordás tek ercstest 100X50 ”% méretben

Budapest, VII. B ethlen Gábor-utca 4.
Telefon 14-42-03.

Kérjen árajánlatot.

Hornyán szilveszter

tosság előtt fekszik a vidéki ka
marák javaslata felülvizsgálás 
céljából. A Budapesti Kereske
delmi és Iparkamara nov. 21-i 
ülésén az a javaslat merült fel, 
hogy az egyes szakmák külön- 
külön szakértekezletek kereté
ben vitassák meg ezt a kérdést és 
határozatukat terjesszék a Ka
marán keresztül az Arkormány- 
biztosság elé.

Kellő ‘Kikészítés után, ebben 
az ügyben előreláthatólag ja
nuár első napjaiban megbeszé
léseket fogunk tartani. I

I I Ingok
Vörös Rezső Budapest.
Dobó Samu Csorna.

Acélcső arbúcantennat. 
SIEIYIENS-TELEFUNKEN

zavarelharitó kábelt,
Tetűkeretantennát
Viszont eladók
nak nagy e n- 
gedménnye l  

szállít:
SIEMENSTELE 
FŰNKÉN közpon
ti-antenna vezér- 

képviselet

Szinyei Merse-u. 11. Telefon 129—131

S Z A B V Á N Y O S
huzalok, kábelek, 
zsinórok, ólomkábe' 
lek, lémburkolásu  
s z i g e t e l ő  csövek,

valam int:
C s u p a s z  v e z e t é k e k ,  
S o d r o n y k ö t e l e k  
S z ig ete lő -sza la g o k , -c .ö v ek  
-lem ezek , -vászn ak  -papírok.

FELTUL1 I
RT.
KÁHEL-. SODRONY 
SODRONYKÖTÉLGYÁR

X I .,  B U D A F O K I Ú T  6 0 .
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n  d é l i  s z ü n e t
Az Omke közli:
November hó 15-én hatályba lé

pett a ny ílt árusítási üzletek a lka l
mazottainak munkaidejét .szabályozó 
miniszteri rendelet. Általánosságban 
rövidebb napi munkaidőt állapit 
meg a rendelet, m int amennyi a zá- 
rórarendelkezések értelmében a nyílt 
árusítási üzletek nyitvatartásának 
11ajá ideje. Ennek folytán szükséges
sé válnak a detailkereskedelemben 
oly intézkedések, amelyekkel az üz
letek nyitvatartásának idejét az a l
kalmazotti munkaidővel összhang
zásba lehet hozni. K tekintetben 
több szempont veendő figyelembe. 
Legkézenfekvőbb dolog az, hogy a 
detailüzletek tartsanak dé.i szünetet. 
A  nem élelmiszert árusító üzletek 
Budapesten rendszerint reggel 8-tól 
este O-ig tartanak nyitva. Ez 10 órai 
munkaidőnek felel meg. Az alkal
mazott 9 ólán át dolgozik, ha tehát 
a munkaadó például egyórai ebéd- 
s. üf.e el é.tei be, akkor az üzleti idő 
és az alka.inazotti munkaidő egy ne- 
\e /ő :e  ju t. Természetesen ez a fe l
hozott példa csak akadémikus je 
lentőségű, mert hiszen figyelembe 
jön a/ ebédszünet tekintetében az 
egyes szakmák természete, illetve a 
tá-árló  közönség igénye, figyelembe 
jön az egyes körzetekben a vásárlás
sal kapcsolatos szokások, stb. A  kér
dést a kereskedők megegyezés alap
ján oldhatják meg, aminek nagy ne
hézségei nem lehetnek. A  vidéken 
ez még kevésbé nehéz, mert hiszen 
a vidéki élet lassúbb tempója magá
val hozta azt, hogy ott a ny ílt üzle
tek nagy része délben zár. A  lényeg 
hogy akár körzeti alapon, akár szak
mai alapon jön létre ilyen meg
egyezés, az illető körzetien lévő. 
vagy az illető szakmához tartozó 
minden kereskedőre egyaránt köte
lező erejű legyen.

Am ikor a nyiltárusitási üzletek a l
kalmazottainak munkaidejét szabá
lyozó rendelet a Kunder Antal —  
—  akkori állam titkár —  vezetése

alatt tartott ankét elé került, már 
felmerült a jogszabály által elrende
zendő déli zárás kérdése. Az elnöklő 
állam titkár bejelentette, hogy a kér
dési tanulmány tárgyává teszi.

Dr. Schmidt Sándor fő titkár a 
1-'Ö\ KE  legutóbb tartott ülésén is
mertette az alkalmazottak munka- 
ideiét szabályozó rendeletet.

Az ehhez kapcsolódó vitában k i
alakult az ülés tagjai nagy-részének 
az a kívánsága, hogy úgy a főváros
ban, mint a fővárosból villamossal 
elérhető pestkörnyéki városokban 
egyformán érvényes, teljesen egy
öntetű és rendeletileg intézményessé 
lett déli szünet kötelezővé tétessék.

Radioszeruisz boy-szolgálat
Úgy a főváros, m int a vidék rá

diókereskedőinek régi megoldatlan 
kérdése, a rádiókészülékek javítása. 
Igaz ugyan, hogy az ipartörvény á l
talánosságban m egtiltja a kereske
dőknek, hogy áruk javítását elvállal
ják. Még abban az esetten is, ha 
a javi.á 't ké|>e-iíctt iparossal végez
tetik ci. Kivételt tesz azonban a tör
vény az olyan árucikkel, amelyet a 
kereskedő adott el. Rádiókészüléket 
javításra rendszerint ahhoz a keres
kedőhöz viszik, akitő l a gépet vá
sárolták. Ez annál természetesebb 
is, mivel az eladott gép után garan
ciát szokás vállalni még akkor is, 
ha az nem esik gyári garancia alá. 
így a vásárló megszokja a garan
cia alatt azt, hogy a kereskedő a gé
pet javításra átveszi, igy a lejárat 
után is hozzá viszi javíttatni.

A kereskedő el is vállalj a 1 g íp  
megjavítását. Csakhogy igen gyak
ran zavarban van, nem tudja kivel 
hajtassa végre a javítást. —  Számo
sán kísérleteztek a kereskedői szer
visz megszervezésével. És sokan ab
ba is liagyták. Abbahagyták, mert 
ez nem könnyű mesterség. Aki 
meg akarja oldani ezt a kérdést, an
nak nemcsak a javításban kell rend
kívül jártasnak lennie, —  hanem

K észiitékiőzsde
Koncert rt., Váci ucca 23.

Orion 7050, 5+1, kh, csn 40.— 
„ 7052, 5cs, eá, csn 40.—
„ 7035 3+1 Európa vevő 38.—
„ 7101, adapter csn 20.—

Philips-Luxus, 4+1 hszn, csn 30.— 
„ -Modernvevő, 3cs, eá 35.— 

Standard 3x, 3+1 kh *.szn 40.— 
„ -Rex, 5 + csn kh 30.—

Standard-Imperator 210 —
„ -Superrex, 8+1, kh,'csn 20.— 

Standardyne, 4+1, hszn, csn 12.— 
Telefunken-340G, 3+1, csn 15.— 

40W, csn 25.— 
„ -Record, 3+1 65. —

Ezenkívül : Standard-Super 35, 
Extra; Philips-York, Teltfunken 
237 és számos modern gépre ér
deklődésre adunk árajánlatot.

Az árak csak viszonteladók részére érvényesek.

a munkát gyorsan és nagyon 
olcsón kell végrehajtania, hogy-meg
bízója keressen is mellette.

Ezeknek a követelményeknek 
óhajt eleget tenni az uj cég fia 
tal, de a szervisz ügyekben nagy- 
jártassággal biró rádiótechnikusa, 
Jávor Pál.

A  cég Budapesten, V., Hollán-u. 
20. szám alatt nyílott meg. Üzeme 
elsősorban a kereskedői szervisz- 
szolgálatot kívánja megoldani. Gyors 
küldöncével azonnal a készülékért 
küld és a megjavított készüléket — - 
rendkívüli kom plikált eseteket, vala
m int a nagyobb átalakításokat kivé
ve 24 óra alatt visszaküldi, köz
ben a javítás árát telefonon be
mondja.

Vidékre természetesen postai szál
lítás utján bonvolitja le a javításo
kat.

p fJ Ű V O V * *  rádió  service

I gyors, olcsó, megbízható I
V ., H o l l Ó - U .  20. Tel. 3 4 3 -4 9 8  I

Mignon
c s e n g ő t ő l  
éjt A  cm. - c s 
"  V  l a p o s  
é s  k o 1 o m p 
c s e n g ő k i g ,  
öntöttvas - házban is

M i n d e n t  g y á r t :
Kis Ignác, Újpest.

Az Ön ^̂ 2* I
bevásárlási forrása

f ia d é ,  Á S  f ia d é .
Vili, Baross u. 121. Jel. 13-60-09
Használt  te le fonok  
á l la n d ó a n  vaktávon.

E lőcsarnokórák
S Z I N K R O N
lé p c ső h á z i ó r á k , 
e l le n ő r z ő - , ie lz ő -  
és k a p c s o ló  ó rá k .

Aranyéremmel kitüntetve. 

I C H V A K C Z  

T E S T V É R E K

Ó ra és finomtechnikai ipar, Budapest, VI, 
Podmaniczky-u. 99. Javítóműhely. T. 129-624

\ 1 / /' A '
— -4 •  —
/ \

/ 1 \
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M int októberi számunkban mar jelentettük, Kultsár 

István miniszteri tanáesos ur, az értelmiségi munkanél
küliség kormánybiztosa rendelkezésén* ti vi.kunos?,mi- 
es ra diókereskedelmi szakmára átkepzőtunfolyumot 
szervezünk. . \  Kormánybiztos?ug rendelkezése szerint 
a tanfolyamnak 32 hallgatója lesz, akiknek elhelye
zése az egyes kereskedőknél már eleve biztosítva van. 
I  gsancsak az érdekelt keresketlok adták össze a tan
folyam költségeit is.

Az átképzés három részben történik: 1. Tiz hétig 
tartó elméleti kiképzés, január 9-től március iS-ig. 
2. március hó 20-tól julius hó t- ig  gyakorlati, azok
ban az üzletekben, ahol az átképzés után alkalmazást 
találnak, 3. julius 3-tól julius 29-ig elmélet továbbkép
zés. Utána vizsga, majd belépnek az üzletbe, ahol 
legkevesebb havi 100.—  pengő díjazásban részesülnek. 
Az átképzés hét hónapja alatt a kereskedelem anyagi 
terhet nem visel, a Kormánybiztossíig ad havi 100. 
pengő ösztöndíjat a hallgatóknak.

Az átképző tanfolyam élén vezérlő bizottság áll. 
Tagjai: vitéz Barcy Gábor elnöklete mellett dr. Holit 
scher Pál, Kaffka Károly, Lorschy Henrik. Marion Pá1.

A  vezérlő bizottság ügyel fel a tanfolyam zavarta
lan menetére és vizsgáztatja a jelölteket.

Az előadások anyaga: Közgazdaságtan, keresxedsl 
mi- és váltójog, könyvvitel és levelezés, üzemtan, ipari 
közigazgatás, adózás, hitelvédelem, tisztességtelen ver- 
veny, alkalmi biztosítás, a vi lamossági- és rádiókeres- 
kede’mi szervezete, kereskedelmi számtan, a gebra, fi
zika, rádiótechnika, kirakat- és reklámvilágitás, gyár- 
látogatások.

s z ilit -  és huzale llenállás, 

cm és M F  kondenzátor, 

feszültségosztó , tekercs 

m i n d i g  m e g b í z h a t ó  

m i n ö s é g á r u !

Ajánlja ueuöineK!

Rádión rádiója
jó. ka.K0Uo.Mfi
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a radiúH legjobb uiiagueuű szuperje:
A l i  LE FU N KEN5 3 9  «.

Ohtau hapcsolú, beszéd-, zene-kapcsoló, iíueghaséb-sKéla!

Biztosítsa raKtarKSszieteti Biztosítsa raKtamesziotet i
Gyártja:

M A G Y A R  S I E M E N S  S C H U C K E T - M Ü V E K  V I L L .  R . T .  G Y E N G E Á R A M Ú  O S Z T Á L Y A
Budapest, VI, Teréz-körut 36. szám.

ín w tU  Illát Utódai könyvnyomda, Felelői Ididó : Bíró Károly
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